
Neue Kunden für den Sekretariatsservice werben lohnt sich richtig: Überzeugen Sie Ihre Geschäftpartner und
Freunde von den Vorteilen des bluepartner Sekretariatsservices und sichern Sie sich Ihren Rabatt. 

	 Begeistern Sie einen Geschäftspartner oder Freund für den bluepartner Sekretariatsservice.

	 Formular ausfüllen und an bluepartner senden.

	 Ist der neugeworbene Kunde für mindestens drei Monate Kunde der bluepartner GmbH, erhalten Sie eine
	 Gutschrift auf Ihre nächste Rechnung.

Bitte senden Sie den ausgefüllten Aktionsflyer per E-Mail an vertrieb@bluepartner.de oder per Telefax an 
030.30 68 91 93. Die Teilnahmebedingungen für die Aktion „Kunden werben Kunden“ finden Sie rückseitig.Weitere 
Informationen erhalten Sie unter unserer Rufnummer 030.30 68 92 62.

Jetzt bluepartner weiterempfehlen und 30 € Gutschrift sichern!

bluepartner GmbH

Möllendorffstraße 48 • 10367 Berlin

Geschäftsführung: Frank Destino

Sitz der Gesellschaft: Berlin

Amtsgericht Berlin-Charlottenburg

Registernummer: HRB 76807

USt-IdNr. DE214053516

Bankverbindung: Commerzbank Berlin

Konto-Nr. 202 77 900 • BLZ 100 400 00

IBAN: DE77 1004 0000 0202 7779 00
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Daten des Neukunden

Firma

Name, Vorname

Straße/Hausnummer

Postleitzahl/Ort

Telefon

E-Mail

Daten des Bestandskunden

Firma

Name, Vorname

Kundennummer

1

2

3

Zufriedenheit verbindet.



Jeder Kunde der bluepartner GmbH kann an der Aktion „Kunden werben Kunden“ teilnehmen und Neukunden für 
den Sekretariatsservice der bluepartner GmbH werben.

Neukunde ist, wer noch nie Kunde der bluepartner GmbH war. Die Teilnahme an dieser Aktion wird ausschließ-
lich durch das bei bluepartner vor Vertragsabschluss mit dem Neukunden eingegangene ordnungsgemäß und 
vollständig ausgefüllte Formular „Kunden werben Kunden“ akzeptiert. Nachträgliche Mitteilungen werden nicht 
berücksichtigt. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.

Voraussetzung für die Prämie an den Werber ist das Zustandekommen eines mindestens dreimonatigen Vertrags-
verhältnisses mit dem Neukunden. Bei einer kürzeren Vertragslaufzeit hat der Werber keinen Anspruch auf die 
Prämie.

Für alle abgeschlossenen Neukundenverträge, die unsere Teilnahmebedingungen erfüllen, erhält der Werber eine 
Prämie in Höhe von 30,00 Euro. Die Prämiengutschrift erfolgt in der Regel 12 Wochen nach endgültiger Wirksam-
keit des neuen Vertrages. Sie wird dem Werber auf der nächsten Rechnung gutgeschrieben.

Teilnahmebedingungen zur Aktion „Kunden werben Kunden“

Zufriedenheit verbindet.
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